KAPITAL LUDZKI ”ﬁp T

NARODOWA STRATEGIA SPOINOSCI || e FUNDUSZ SPOLECZNY

Zatacznik nr 1 do Regulaminu przyznawania $rodkéw finansowych na rozwoj przedsiebiorczosci w projekcie
»~Zmien siebie - utrzymaj (samo)zatrudnienie”

Projekt ,Zmien siebie - utrzymaj (samo)zatrudnienie”
wspoffinansowany ze srodkow Europejskiego Funduszu Spotecznego,
realizowany przez Stowarzyszenie na Rzecz Rozwoju i Promocji Podkarpacia ,,Pro Carpathia”,
na podstawie Umowy nr UDA-POKL.08.01.02-18-037/11-00
zawartej z Wojewoddzkim Urzedem Pracy w Rzeszowie

WZOR BIZNES PLANU

w ramach Programu Operacyjnego Kapitat Ludzki
Priorytet VIII Regionalne Kadry Gospodarki

Dziatanie 8.1 Rozwdj pracownikow i przedsiebiorstw w regionie
Poddziatanie 8.1.2 Wsparcie proceséw adaptacyjnych i modernizacyjnych w regionie

TYTUL PRZEDSIEWZIECIA

IMIE I NAZWISKO UCZESTNIKA PROJEKTU
/NAZWA PRZEDSIEBIORSTWA

PROCARPATHIA
A. WNIOSKODAWCA




A.1. Dane osobowe Wnioskodawcy

IMIE

NAZWISKO

NUMER UMOWY
SZKOLENIOWO-
DORADCZE]

DATA I MIEJSCE
URODZENIA

Data

dd/mm/rrrr

Miejsce

DOKUMENT
TOZSAMOSCI

Typ

Nr i seria

WYSTAWIONY PRZEZ

ADRES ZAMIESZKANIA

INNE DANE
KONTAKTOWE

PLEC

NIP

PESEL

A.2. Potencjat Wnioskodawcy

A.2.1. Wyksztalcenie

Nalezy przedstawi¢ przebieg odebranego wyksztalcenia podajac, takze ewentualnie przebyte szkolenia i kursy
doksztatcajgce. Do kazdego punktu powinny zosta¢ wskazane zaswiadczenia/tytuty/uprawnienia, rok ich
uzyskania, nazwa instytucji organizatora oraz ocena stopnia przydatnosci do rozpoczynanej inicjatywy.

Lp. | Zaswiadczenia / tytuly/ | Rok uzyskania instytut/jednostka Poziom wagi w stosunku do
uprawnienia szkoleniowa ktéra wydata rozpoczecia i zarzadzania
tytut proponowang_ inicjatywa
1.
2.
3.

A.2.2. Doswiadczenie zawodowe

Nalezy wskazaé uzyskane doswiadczenie zawodowe, podajac w ponizszych tabelach okres zatrudnienia,
zajmowane stanowiska, miejsce pracy oraz oceni¢ wage posiadanych kwalifikacji do rozpoczecia proponowanej
inicjatywy. Dodatkowo, jezeli Wnioskodawca prowadzit dziatalno$¢ gospodarcza prosze podaé, okres, forme
prawng i jej przedmiot, nazwe przedsiebiorstwa oraz czy korzystat z pomocy publicznej?

Lp. Czas trwania

Stanowisko i zakres Pracodawca/
obowigzkdéw/ Forma Nazwa

prawna i przedmiot | przedsiebiorstwa

Poziom wagi w stosunku do rozpoczecia i
zarzadzania proponowang inicjatywa




dziatalnosci
gospodarczej

A.2.3. Dodatkowe umiejetnosci i zainteresowania

Nalezy wskaza¢ poziom znajomosci jezykdw obcych i obstugi komputera, a takze hobby i zainteresowania
pozazawodowe, ktére majq punkty wspdlne z proponowang inicjatywa.

Jezyki obce Poziom znajomosci (1-stabo, 5-biegle) Poziom wagi w stosunku do
Lp. Covtani Pi - Mbwieni rozpoczecia i zarzadzania
zytanie isanie dwienie proponowana, inicjatywa
1.
2.
Obstuga Poziom znajomosci Poziom wagi w stosunku do rozpoczecia i
Lp. programow (1-stabo, 5-biegle) zarzadzania proponowang inicjatywa
komputerowych
1.
2.
Zainteresowania/ hobby Poziom wagi w stosunku do rozpoczecia i
Lp. zarzadzania proponowang inicjatywa
1.
2.

B. PROJEKT PRZEDSIEBIORSTWA




B.1. Podstawowe dane dotyczace przedsiebiorstwa

NAZWA
PRZEDSIEBIORSTWA
PLANOWANA DATA
ROZPOCZECIA
DZIALALNOSCI
GOSPODARCZE]
Kod i opis
PKD
gtdbwnego
PRZEDMIOT I ZAKRES | 5007
PLANOWANEJ —
DZIALALNOSCI Kody i opisy
PKD
dodatkowych
2007
FORMA PRAWNA
PLANOWANEJ
DZIAtALNOSCI
Obszar
LOKALIZACIA ‘li"i'els“'/ iz
(SIEDZIBA
OPERACYINA) Powiat Gmina
Adres
PLATNIK VAT Tak/Nie

B.2. Przygotowanie do realizacji projektu

Nalezy krotko scharakteryzowaé posiadane zasoby, ktore beda wykorzystywane do prowadzenia dziatalnosci

gospodarczej (lokal, urzadzenia, maszyny, itp.).

- Podstawa prawna Charakterystyka | Przydatr]osc z
Lokalizacja dysponowania 2z punktu widzenia
. B szacunkowa wartos¢ o )
nieruchomoscia realizacji projektu
GRUNTY
o Podstawa pravyna e Przydatr?osc z
Lokalizacja dysponowania oy punktu widzenia
. - szacunkowa wartosc o .
nieruchomoscia realizacji projektu
BUDYNKI I
BUDOWLE
. . . Rok produkcji i Przydatr?osc Z
Rodzaj Forma wtasnosci L s punktu widzenia
szacunkowa wartos¢ realizacii proiektu
NASZYNY I Ll el
URZADZENIA




- Przydatno$c¢ z
. .. Rok produkdji i . .
Rodzaj Forma wtasnosci s punktu widzenia
szacunkowa wartosc o )
SRODKI realizacji projektu
TRANSPORTU
POZOSTALE . . Rok produkcji i Przydatnosc z
‘ Rodzaj Forma wtasnosci s punktu widzenia
SRODKI szacunkowa wartosc L )
realizacji projektu
TYRWALE I
WARTOSCI
NIEMATERIALNE
I PRAWNE

Nalezy krotko scharakteryzowac przygotowanie Wnioskodawcy do realizacji przedsiewziecia oraz dotychczas
podjete dziatania w celu jego uruchomienia (np. promocja, pozyskanie klientdw, zaangazowanie s$rodkow,
badania rynku).

Nalezy przedstawi¢ szczegdtowo stopien przygotowania lokalu do prowadzenia dziatalnosci gospodarczej (np.
funkcjonalnos$¢ uzytkowa lokalu pod wzgledem prawnym, informacje o stanie lokalu i ewentualnej koniecznosci
dostosowania go do prowadzenia dziatalnosci gospodarczej).

B.2.2. Prezentacja Projektu

Prosze przedstawic cel gtdwny oraz cele szczegdtowe proponowanego przedsiewziecia.




Prosze przedstawi¢ opis planowanego przedsiewziecia oraz informacje na temat planowanej dziatalnosci
gospodarczej w kontekscie jej realnosci w okreslonym otoczeniu gospodarczym oraz wskaza¢ na cechy, dzieki
ktorym bedzie wyrdznialo sie na rynku. Dlaczego dotychczas Wnioskodawca nie zrealizowat projektu
samodzielnie?

Czy Wnioskodawca w ramach nowoutworzonego przedsiebiorstwa zamierza zatrudnia¢ pracownikéw? Jezeli tak,
nalezy okresli¢, od kiedy, liczbe i rodzaj nowych stanowisk pracy, zakres czynnosci, forme zatrudnienia, wymiar
czasu pracy oraz wymagane kwalifikacje i doswiadczenie kandydatéw np. dyplomowany kucharz, minimum 3
lata doswiadczenia w zawodzie.

Forma
- ienia i W kwalifikacje i
Lp. Stanowisko Zakres czynnosci zatru'dnlenla ! ymagz?n(.e wal I. e
Wymiar czasu doswiadczenie
pracy
1.
2.

B.3. Produkty/Ustugi

Nalezy opisa¢ oferte przedsiebiorstwa poprzez precyzyjne scharakteryzowanie planowanych do wdrozenia
produktow/ustug lub grup produktéw/ustug. Ponadto, jesli przedsiewziecie wigze sie z zaoferowaniem nowego
(innowacyjnego) produktu/ustugi, prosze wskazac zalety réznicujace go od innych, istniejacych na rynku.

Czy produkty/ustugi sq przeznaczone na rynek lokalny, regionalny czy krajowy? Prosze okresli¢ geograficzny
rynek docelowy oferty przedsiebiorstwa.




Prosze opisa¢ proces wytwarzania proponowanych produktéw/swiadczenia ustug dzielac, go o ile to mozliwe na
fazy.

Czy popyt na produkt ustuge, bedzie ulegat sezonowym zmianom? Jezeli tak, to w jaki sposdb beda
minimalizowane skutki tej sezonowosci?

B.4. Prognoza sprzedazy produktéow/ustug

Nalezy okresli¢ planowang wielko$¢ sprzedazy poszczegdlnych produktdéw/ustug lub grup produktéow/ustug (w
sztukach lub innych jednostkach) w kolejnych okresach.

Produkt /ustuga | IT kw. 2012 III kw. 2012 | IV kw. 2012 2012 2013 2014

1.




Prosze uzasadnic,

ze podane
powyzej
kalkulacje sq

realne i wyjasnic,
kiedy osiggnieta
zostanie wielkos¢
docelowa
sprzedazy.

B.5. Cena sprzedazy produktow/ustug

Nalezy wskaza¢ planowany poziom cen sprzedazy poszczegdlnych produktéw/ustug lub grup produktéw/ustug
(cena jednostkowa w PLN).

Produkt /ustuga | IT kw. 2012 III kw. 2012 | IV kw. 2012 2012 2013 2014

1.

Prosze podac
uzasadnienie
okreslonych
powyzej cen
produktéw/ustug
odnoszace sie do
sytuacji rynkowej,
zmian w kosztach,
itp.

B.6. Przychody ze sprzedazy produktow/ustug

Nalezy okresli¢ przewidywane przychody ze sprzedazy produktow/ustug. Dane powinny by¢ oparte o zatozony
poziom cen oraz prognoze sprzedazy (sprzedaz x cena).

Produkt /ustuga | II kw. 2012 IIT kw. 2012 | IV kw. 2012 2012 2013 2014

1.




C. ANALIZA RYNKU

C.1. Znajomosc¢ sektora

Nalezy scharakteryzowaé segment rynku, w ktdorym funkcjonowato bedzie przedsiebiorstwo - obowigzujace
trendy, potencjat rozwojowy, czy rynek ma charakter rosnacy stabilny czy malejacy, a takze opisac krotko
lokalne uwarunkowania. Prosze powotac sie na rzetelne opracowania i statystyki.

Czy istniejgq bariery wejscia na rynek? Czy debiut wymaga duzych naktaddéw, posiadania technologii, patentow,
koncesji, itp.?

C.2. Analiza Podmiotowa

C.2.1. Dostawcy

Nalezy opisac gtéwnych dostawcéw przedsiebiorstwa.

Procentowy udziat

Dostawca Charakterystyka dostawcy (zalety, wady) W ClestEwaEh

C.2.2. Nabywcy

Prosze scharakteryzowac potencjalnych nabywcow/grupy nabywcdéw produktdéw lub ustug oraz ich szacunkowgq
wielkos¢.




Jakie sg oczekiwania klientéw/ poszczegolnych grup odbiorcow, w jakim stopniu proponowana oferta odpowiada
na te potrzeby - prosze przedstawié krotkg charakterystyke uwarunkowan popytu.

C.2.3. Konkurencja

Nalezy przeanalizowa¢ mocne strony i cechy, ktére wyrdzniajg produkty/ustugi konkurencji, dziatajacej na
wybranym obszarze geograficznym, wskazujac na aspekty, ktore budzg szczegdlne obawy odnosnie sukcesu
wiasnej inicjatywy.

Charakterystyka i silne strony oferowanych o
_ produktéw/ustug. Ocena zagrozenia
Lp. Konkurenci Dlaczego sa uznawani za silng konkurencje? (1-niewielkie,
W czym Firma bedzie w stanie z nimi konkurowac? 5- bardzo duze)
1.
2.
3.
4,

C.3 Analiza SWOT Przedsiewziecia

Nalezy wymieni¢ mocne i stabe strony przedsiewziecia, opisa¢ w jaki sposéb moga pomagac lub przeszkadzaé w
odniesieniu sukcesu. Ponadto nalezy doprecyzowa¢, jakie czynniki mogg, odpowiednio hamowac lub sprzyjac
sukcesowi zaplanowanej dziatalnosci gospodarczej.

Czynniki pozytywne Czynniki negatywne
MOCNE STRONY SLABE STRONY

Czynniki

wewnetrzne
SZANSE ZAGROZENIA

Czynniki
zewnetrzne
(otoczenie)
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C.4 Identyfikacja rozwigzan alternatywnych

Prosze przeprowadzi¢ analize wykonalnosci planowanego przedsiewziecia (zdefiniowanie ograniczen) i jego
rozwigzan alternatywnych. Analizie nalezy poddac przynajmniej nastepujace warianty: zaniechanie projektu,
wariant realizacji projektu w proponowanym ksztatcie, wariant realizacji projektu w alternatywnym ksztatcie.
Gtownym celem analizy opcji jest wskazanie najlepszego rozwigzania sposrod wszelkich mozliwych.

D. PLAN MARKETINGOWY

D.1. Dystrybucja

Nalezy opisa¢ w jaki sposob odbywac sie bedzie sprzedaz produktow/ustug lub grup/produktéow/ustug.

D.2 Promocja

Nalezy opisa¢ w jaki sposéb klienci bedg informowani o produktach/ustugach? Prosze opisa¢ planowang forme
promocji i reklamy.

E. PLAN INWESTYCJI

E.1. Opis inwestycji

Nalezy opisa¢ wyodrebnione wydatki inwestycyjne i ich uzasadnienie w stosunku do zaplanowanej dziatalnosci
gospodarczej.

Od (dd-mm-rrrr) ...

Okres realizacji inwestycji
Do (dd-mme-rrrr) .............
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Nalezy przedstawi¢ zakres planowanej inwestycji (np. zakup maszyn i urzadzen, adaptacja pomieszczen itp.)
oraz wskazac jakie efekty ona przyniesie (np. wzrost sprzedazy, obnizka kosztéw, podniesienie jakosci, itp.).

1. Uzasadnienie inwestycji w odniesieniu do
wytwarzanych produktow/ustug oraz
wkroczenia do fazy petnego funkcjonowania:

2. Zakres inwestycji (wymieni¢ planowane dziatania wraz ze szczegdtowym opisem), wskazujac wszystkie
planowane koszty kwalifikowane w PLN

Kwota oraz

Rodzaj dziatania / kosztow Szczego’rowy OPIS 2 Podanlem Kwota netto % podatku Kwota
parametrow technicznych brutto
VAT
1.
2.
3.

RAZEM (PLN)

E.2. Zr6dta finansowania zakupéw inwestycyjnych

Nalezy okresli¢ zrdédta finansowania planowanych wydatkow inwestycyjnych, w PLN i w %. Ponadto nalezy
przedstawi¢ warto$¢ kosztow niekwalifikowanych oraz sposoby ich sfinansowania.

Zrédta finansowania kosztéw Kwota kosztoéw kwalifikowanych % kosztow
kwalifikowanych w PLN kwalifikowanych
Dotacja

Srodki wiasne

Inne (jakie?)

Razem koszty kwalifikowane 100,00%

Wyszczegdlnienie kosztow

- . Kwota w PLN Zrédta finansowania
niekwalifikowanych
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E.3. Podstawowe wsparcie pomostowe

Nalezy okresli¢ wartos¢ wydatkdw operacyjnych oraz optat niezbednych do funkcjonowania przedsiebiorstwa
planowanych do sfinansowania w ramach podstawowego wsparcia pomostowego w ciaggu pierwszych 6 m-cy od
zarejestrowania dziatalnosci gospodarczej.

Podstawowe wsparcie pomostowe 1 m-c 2 m-c 3 m-c 4 m-c 5 m-c 6 m-c

wartos¢ wydatkow operacyjnych oraz optat
niezbednych do funkcjonowania
przedsiebiorstwa (w szczegdlnosci w
postaci sktadki na ubezpieczenia spoteczne
i ubezpieczenia zdrowotne, koszty najmu
lokalu, koszty marketingu i promocji
prowadzonej dziatalnosci) planowanych do
sfinansowania w ramach podstawowego
wsparcia pomostowego

F. PROGNOZY FINANSOWE

F.1. ZALOZENIA DO PROGNOZ FINANSOWYCH*

* Prognozy powinny by¢ sporzadzone w PLN z doktadnoscig do dwdch miejsc po przecinku
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F.2. Uproszczony Bilans

Aktywa

Bilans
otwarcia

II kw. 2012

IIT kw. 2012

IV kw. 2012

2013

2014

MAJATEK TRWALY (A do G):

A/ wartoéci niematerialne i
prawne

B/ grunty

C/ budynki i budowle

D/ maszyny i urzadzenia

E/ inwestycje rozpoczete

F/ dtugoterminowe papiery
wartosciowe

G/ pozostaly majatek trwaty

MAJATEK OBROTOWY
(H do K):

H/ naleznosci i roszczenia

1/ zapasy

J/ érodki pieniezne

K/ pozostaty majatek obrotowy

AKTYWA RAZEM

(MAJATEK TRWALY
I OBROTOWY)

Pasywa

Bilans
otwarcia

II kw. 2012

III kw. 2012

IV kw. 2012

2013

2014

PASYWA
DLUGOTERMINOWE

(L do N)

L/ kapitaty wtasne

M/ zobowigzania
dtugoterminowe (bez kredytow
i pozyczek)

N/ kredyty i pozyczki
diugoterminowe

PASYWA
KROTKOTERMINOWE

(od O do R)

O/ zobowigzania
krétkoterminowe (bez kredytow
i pozyczek)

P/ kredyty i pozyczki
krotkoterminowe

R/ pozostate pasywa

PASYWA RAZEM

(DLUGO-
I KROTKOTERMINOWE)
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F.3. Rachunek Zyskow i Strat

Pozycja

IT kw. 2012

III kw. 2012

IV kw. 2012

2013

2014

A. Przychody ogoétem, w tym:

Sprzedaz produktéw i ustug

Sprzedaz materiatéw i towaréw

Pozostate przychody operacyjne

Przychody finansowe (np. odsetki)

Zyski nadzwyczajne

B. Koszty ogotem:

Amortyzacja

Materiaty i energia

Zakup ustug

Wynagrodzenia i pochodne

Podatki i optaty

Sprzedaz towardw w cenie nabycia

Pozostate koszty rodzajowe

Pozostate koszty operacyjne

Koszty finansowe (np. odsetki)

Straty nadzwyczajne

C. Dochéd (strata) brutto: A-B

ZUS Pracodawcy

D. Podatek dochodowy

E. Zysk netto
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F.4. Przeptywy Srodkéw Pienieznych

Pozycja

| II kw. 2012 [ III kw. 2012

IV kw. 2012

2013

2014

. Przeplywy srodkéw pienieznych z dziatalnosci operacyjnej

. Zysk (strata) netto

. Amortyzacja

. Zmiana stanu zapaséw

. Zmiana stanu naleznosci

ul A Wl N R D

Zmiana stanu zobowigzan
krotkoterminowych, z wyjatkiem pozyczek i
kredytéw

6. Inne korekty

I. Razem (1+2+3+4+5+6)

B. Przeplywy srodkéw pienieznych z dziatalnosci inwestycyjnej

1. Sprzedaz skfadnikdw majatku trwatego

2. Nabycie sktadnikow majatku trwatego

3. Inne

II. Razem (1+2+3)

. Przeplywy srodkoéw pienieznych z dziatalnosci finansowej

. Zaciggniecie kredytow i pozyczek

. Sptata kredytéw i pozyczek

. Wypfaty na rzecz wiascicieli

. Wptaty dokonane przez wiascicieli

C
1
2
3. Dotacje
4
5
6

. Pozostate

III. Razem (1+2+3+4+5+6)

D. Przeptywy pieniezne netto razem
(I+II+III)

E. Srodki pieniezne na poczatek okresu

F. Srodki pieniezne na koniec okresu (E +
D)
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F.5 Wskazniki finansowe

Nalezy obliczy¢ wskazniki finansowe dla planowanego przedsiewziecia.

Pozycja II kw. 2012 | III kw. 2012 IV kw. 2012 2013 2014

A. Wskazniki ptynnosci

1. Plynnos¢ biezaca

2. Plynnosc¢ szybka

B. Wskazniki sprawnosci dziatania

1. Rotacja zapasow w dniach

2. Rotacja naleznosci w dniach

3. Rotacja zobowigzan w dniach

C. Wskaznik struktury kapitatowej

1. Poziom zadtuzenia

D. Wskazniki rentownosci

1. Rentownos$c¢ sprzedazy

2. Rentownos¢ kapitatu wlasnego (ROE)

FNPV
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Zataczniki:

Lp. Nazwa dokumentu Liczba sztuk
1. Dokumenty potwierdzajace posiadang wiedze i
doswiadczenie Beneficjenta Ostatecznego.
2. Dokumenty potwierdzajace prawo do lokalu, w ktorym
zarejestrowana/prowadzona bedzie dziatalno$¢ gospodarcza.
3. Kosztorys robot budowlanych, opis techniczny (jezeli
dotyczy).
4. Inne dokumenty o ile wymaga tego specyfika realizacji

danego projektu.

Imie i nazwisko

Data, miejscowosc¢
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Podpis Wnioskodawcy




